
[Prénom][NOM]

[Adresse1]

[Code Postal] [VILLE]

Tél. : 01.23.45.67.89

                                                                                                              [Nom Destinataire]

                                                                                                              [Adresse Destinataire]

                                                                                                              [Code Postal][VILLE]

                                                                                                              Paris, le 28/06/2026

Objet : Candidature au poste d'ingénieur commercial [référence de l'annonce]

Madame, Monsieur,

Vendre une solution technique, ce n'est pas dérouler un argumentaire : c'est comprendre ce qui bloque chez le client 

et lui apporter la réponse qui tient la route. C'est ce qui me plaît dans ce métier depuis [nombre] ans, et c'est ce qui me 

pousse aujourd'hui à vous adresser ma candidature pour le poste d'ingénieur commercial au sein de [Nom de 

l'entreprise].

Diplômé de [intitulé du diplôme / école], j'ai construit mon parcours à la croisée de la technique et de la vente. Après 

[nombre] années passées chez [ancien employeur ou type de structure : éditeur, ESN, distributeur], j'ai appris à 

dialoguer aussi bien avec les équipes techniques d'un client qu'avec les décideurs qui signent. Cette double lecture 

m'évite de promettre ce que le produit ne peut pas tenir, et c'est souvent ce qui crée la confiance.

Sur mon précédent poste, j'ai développé un portefeuille de [nombre] clients et généré [montant] de chiffre d'affaires, 

avec un taux de transformation de [pourcentage]. Je pars toujours du besoin réel : un audit mené auprès de [exemple 

de client ou de secteur] m'a permis de réorienter une demande mal formulée vers une solution mieux adaptée, ce qui 

a débloqué un contrat de [montant]. Je chiffre mes propositions, je négocie les conditions et je reste présent après la 

signature, parce que la fidélisation compte autant que la première vente.

Si je m'adresse à [Nom de l'entreprise], c'est pour [raison précise : positionnement sur tel marché, type de produits, 

croissance, clientèle visée]. Votre offre [nom du produit ou de la prestation] s'adresse à des interlocuteurs exigeants 

sur le plan technique, exactement le profil d'acheteurs que je sais accompagner. Je pense pouvoir contribuer 

rapidement au développement de votre portefeuille et à la solidité de vos relations clients.

Disponible à partir de [date], je serais heureux de vous présenter mon parcours et mes résultats de vive voix.

Je vous prie d'agréer, Madame, Monsieur, l'expression de mes salutations distinguées.

                                                                                                              [Prénom][NOM]

                                                                                                              Signature


