
[Prénom][NOM]

[Adresse]

[Code Postal][Ville]

Tél. : 01.23.45.67.89

                                                                                                              [Nom Destinataire]

                                                                                                              [Adresse Destinataire]

                                                                                                              [Code Postal][VILLE]

                                                                                                              Paris, le 01/08/2026

Objet : Proposition de partenariat commercial

Madame, Monsieur,

Au nom de la société [Nom de votre entreprise], cliente de votre maison depuis [nombre] années, je me permets de 

vous adresser une proposition de partenariat commercial renforcé entre nos deux entreprises. La qualité de vos 

produits et la fiabilité de vos livraisons nous ont conduits à envisager une collaboration plus structurée que notre 

relation d'achat actuelle.

Notre activité dans le secteur de [secteur ou marché concerné] s'appuie sur une clientèle fidèle et sur un volume 

d'achats annuel de l'ordre de [montant ou nombre de commandes] auprès de vos services. Nos prévisions font état 

d'une croissance soutenue sur les [nombre] prochaines années, ce qui nous amène naturellement à rechercher des 

fournisseurs avec lesquels construire une relation de long terme, fondée sur la confiance et sur des intérêts partagés.

Concrètement, nous souhaitons explorer plusieurs pistes : des conditions tarifaires adaptées à des volumes en 

hausse, une priorité d'approvisionnement sur les références [préciser], la constitution d'un stock dédié, voire une forme 

d'exclusivité sur [gamme ou territoire concerné]. En contrepartie, nous serions disposés à prendre des engagements 

de commande pluriannuels et à mener avec vous des actions de promotion communes auprès de notre clientèle.

Nous sommes convaincus qu'un tel rapprochement servirait les deux parties : élargissement de notre offre grâce à 

votre savoir-faire, mutualisation de certaines ressources logistiques, accès à de nouveaux segments de marché et 

renforcement réciproque de la notoriété de nos marques. Cette complémentarité nous semble créer une véritable 

proposition de valeur pour vos clients comme pour les nôtres, sous réserve bien entendu d'un accord détaillé à définir 

ensemble.

Afin d'avancer sur ce projet, je vous propose une rencontre, en présentiel dans vos locaux ou par visioconférence, au 

cours des trois prochaines semaines. Je me tiens à votre disposition pour convenir d'une date selon vos disponibilités. 

Vous pouvez me joindre directement par téléphone au [numéro] ou par courriel à l'adresse [adresse e-mail].

Je reste naturellement ouvert à toute remarque de votre part et prêt à adapter cette proposition à vos contraintes et à 

vos objectifs. Vous trouverez ci-joint [le cas échéant : notre présentation d'entreprise, un récapitulatif de nos 

commandes des [nombre] dernières années] qui éclaireront utilement nos échanges.

Dans l'attente de votre retour, je vous remercie de l'attention portée à cette proposition et vous prie d'agréer, Madame, 

Monsieur, l'expression de mes salutations distinguées.



                                                                                                              [Prénom][NOM]

                                                                                                              Signature


