
[Prénom][NOM]

[Adresse]

[Code Postal][Ville]

Tél. : 01.23.45.67.89

                                                                                                              [Nom Destinataire]

                                                                                                              [Adresse Destinataire]

                                                                                                              [Code Postal][VILLE]

                                                                                                              Paris, le 02/08/2026

Objet : Candidature au poste de responsable des ventes automobiles

Madame, Monsieur,

Votre concession [nom de l'entreprise] cherche à renforcer son équipe commerciale, et votre réputation sur le marché 

de [ville ou région] a immédiatement retenu mon attention. Diriger une équipe de vente dans un secteur aussi exigeant 

que l'automobile est précisément le défi que je souhaite relever aujourd'hui. C'est pourquoi je vous adresse ma 

candidature au poste de responsable des ventes automobiles.

Au cours des [X] dernières années passées chez [nom de l'entreprise précédente], j'ai encadré une équipe de 

[nombre] conseillers commerciaux et porté le volume de ventes de [chiffre] à [chiffre] véhicules par mois. J'ai appris à 

fixer des objectifs ambitieux mais tenables, à suivre chaque indicateur de près et à transformer un suivi rigoureux en 

résultats concrets. La progression du chiffre d'affaires de [pourcentage] sur la période témoigne de cette méthode.

Mon rôle ne se limite pas aux chiffres. Je considère qu'un bon manager fait grandir ses vendeurs autant qu'il les pilote. 

J'ai accompagné plusieurs conseillers juniors qui sont devenus, après quelques mois de coaching sur le terrain, parmi 

les meilleurs éléments du point de vente. Comprendre le besoin réel d'un client avant de proposer une solution reste la 

règle que je transmets à chaque membre de mon équipe, car la satisfaction du client fait revenir l'acheteur et nourrit le 

bouche-à-oreille.

Je maîtrise l'ensemble de la chaîne de vente : prospection, négociation, reprise, montage des financements en LOA, 

LLD ou crédit, et suivi de la rotation des stocks. J'analyse les tendances du marché pour anticiper la demande et 

adapter l'offre, qu'il s'agisse de véhicules neufs ou d'occasion. Cette lecture du marché m'a permis d'identifier de 

nouvelles opportunités commerciales et de nouer des partenariats locaux qui ont élargi la clientèle de mon employeur.

Rejoindre [nom de l'entreprise], c'est mettre cette expérience au service de votre développement. Je connais les 

standards exigés par les constructeurs et l'importance d'une relation client soignée pour les respecter. Mon ambition 

tient en une ligne : atteindre puis dépasser durablement les objectifs de vente fixés, tout en construisant une équipe 

stable et motivée.

Je serais ravi(e) de vous présenter de vive voix mes résultats et ma vision du poste. Je reste à votre disposition pour 

un entretien à la date qui vous conviendra et vous remercie de l'attention portée à ma candidature.

Je vous prie d'agréer, Madame, Monsieur, l'expression de mes salutations distinguées.

                                                                                                              [Prénom][NOM]



                                                                                                              Signature


