[Prénom][NOM]

[Adresse]

[Code Postal][Ville]

Tél. : 01.23.45.67.89
[Nom Destinataire]
[Adresse Destinataire]
[Code Postal][VILLE]
Paris, le 29/07/2026

Modéles d'e-mails pour annoncer une offre exclusive a un partenaire

Objet : une offre exclusive réservée a votre entreprise. Bonjour [Nom], dans le cadre de notre partenariat avec [Nom
de l'entreprise partenaire], j'ai le plaisir de vous proposer une offre pensée spécialement pour vous. Vous bénéficiez
d'une remise de [pourcentage] sur [produit ou service concerné], valable jusqu'au [date limite], avec en complément
[avantage supplémentaire, par exemple un support dédi€]. Cette proposition prolonge naturellement les échanges que
nous avons eus sur [sujet ou projet en cours]. Si elle vous intéresse, il vous suffit de me répondre ou de m'appeler
avant le [date limite] pour que je l'active sur votre compte. Je reste joignable au [numéro de téléphone] ou a [adresse
e-mail] pour toute précision. Cordialement, [Prénom Nom], [Fonction], [Nom de l'entreprise].

Objet : une opportunité a saisir pour notre collaboration. Bonjour [Nom], chez [Nom de I'entreprise], nous tenons a la
relation que nous construisons avec [Nom de I'entreprise partenaire] et souhaitons vous réserver une offre que nous
ne proposons pas ailleurs. Concrétement, vous obtenez [montant ou pourcentage] sur [produit ou service], une priorité
sur [avantage, par exemple la livraison ou un lancement] et une période d'essai exclusive pour [nouveau produit ou
service]. L'ensemble reste valable jusqu'au [date limite]. Cette offre est strictement réservée a nos partenaires
stratégiques, et j'ai pensé en premier lieu a votre équipe. Je serais ravi d'en parler de vive voix : dites-moi simplement
le créneau qui vous convient. Vous pouvez me joindre au [numéro de téléphone]. Bien a vous, [Prénom Nom],
[Fonction], [Nom de I'entreprise].

Objet : un accés en avant-premiére rien que pour vous. Bonjour [Nom], avant I'ouverture officielle, je souhaitais vous
offrir un accés anticipé a [nouveau produit, service ou catalogue]. Pendant une fenétre réservée, jusqu'au [date], vous
pourrez le tester et passer commande a des conditions que le marché n'aura pas encore. Vos retours nous sont
précieux, et cette avant-premiére est notre fagon de reconnaitre la qualité de notre collaboration. Si vous souhaitez en
profiter, répondez-moi d'un mot et je vous transmets dés aujourd’hui vos accés personnalisés. Je me tiens a votre
disposition au [numéro de téléphone] pour vous accompagner a chaque étape. Cordialement, [Prénom Nom],
[Fonction], [Nom de I'entreprise].

Objet : votre remise fidélité partenaire pour [période ou trimestre]. Bonjour [Nom], pour vous remercier de votre
engagement a nos cotés depuis [durée ou date], nous activons une remise de fidélité de [pourcentage] sur I'ensemble
de vos commandes de [produit ou service] passées avant le [date limite]. Aucun seuil minimum n'est requis, et
lavantage se cumule avec vos conditions habituelles. C'est une maniére simple de vous redire combien votre

confiance compte pour [Nom de l'entreprise]. Pour en bénéficier, indiquez le code [référence ou code partenaire] a



votre commande, ou laissez-moi m'en charger pour vous. Je reste disponible au [numéro de téléphone] ou a [adresse
e-mail] si vous voulez ajuster les volumes ensemble. Au plaisir d'échanger, [Prénom Nom], [Fonction], [Nom de
I'entreprise].

Objet : une offre conjointe a proposer a vos clients. Bonjour [Nom], j'ai une proposition qui pourrait vous intéresser
autant que nous. Et si nous montions ensemble une offre exclusive a destination de vos clients ? De votre coté
[contribution du partenaire, par exemple un service complémentaire], du ndtre une remise de [pourcentage] sur
[produit ou service], le tout présenté sous nos deux marques. Une opération de ce type renforce votre offre tout en
élargissant notre visibilité réciproque. Je vous propose un court échange cette semaine pour cadrer les modalités, les
supports et le calendrier. Le lancement idéal se situerait avant le [date], le temps de préparer la communication.
Dites-moi vos disponibilités, je m'adapte. Bien cordialement, [Prénom Nom], [Fonction], [Nom de I'entreprise].

Obijet : dernier jour pour activer votre offre exclusive. Bonjour [Nom], je reviens vers vous au sujet de l'offre réservée
gue je vous adressais le [date du premier e-mail] : remise de [pourcentage] sur [produit ou service], avec [avantage
supplémentaire]. Elle prend fin demain, le [date limite], et je ne voudrais pas que vous la manquiez faute d'un simple
rappel. Si vous souhaitez en profiter, un mot de votre part suffit et je m'occupe de tout activer aujourd'hui méme. Si le
moment n'est pas le bon, dites-le-moi sans géne : nous trouverons une autre occasion. Vous pouvez me joindre
directement au [numéro de téléphone]. Merci encore pour la qualité de nos échanges, [Prénom Nom], [Fonction],
[Nom de I'entreprise].

Adaptez l'objet, le montant de l'offre et la date limite a chaque partenaire avant l'envoi, et vérifiez tous les champs

entre crochets.

[Prénom][NOM]

Signature



