
[Prénom][NOM]

[Adresse]

[Code Postal][Ville]

Tél. : 01.23.45.67.89

                                                                                                              [Nom Destinataire]

                                                                                                              [Adresse Destinataire]

                                                                                                              [Code Postal][VILLE]

                                                                                                              Paris, le 09/09/2026

Modèles d'e-mails pour proposer un essai ou une démonstration

Objet : Découvrez [Nom du produit] en action, une démonstration de 20 minutes. Bonjour [Nom], je me permets de 

vous écrire car nous accompagnons des entreprises de [secteur] confrontées à [problématique précise, par exemple le 

suivi manuel des relances clients]. Plutôt qu'un long argumentaire, je préfère vous montrer concrètement comment 

[Nom du produit] répond à ce besoin. Je vous propose une démonstration personnalisée de vingt minutes, centrée sur 

votre activité, au cours de laquelle vous verrez les fonctionnalités utiles à votre quotidien et des cas d'usage réels. 

Voici trois créneaux possibles : [date 1], [date 2] ou [date 3]. Dites-moi celui qui vous convient le mieux, et je vous 

envoie l'invitation. Si aucun ne vous arrange, indiquez-moi vos préférences, je m'adapte. Cordialement, [Prénom Nom], 

[Poste] chez [Nom de l'entreprise], [Numéro de téléphone].

Objet : Essayez [Nom du produit] gratuitement pendant [durée]. Bonjour [Nom], choisir une nouvelle solution demande 

réflexion, et le meilleur moyen de se décider reste d'essayer. Je vous propose donc un accès gratuit à [Nom du 

produit] pendant [durée], sans engagement et sans carte bancaire. Vous y découvrirez par vous-même de quoi 

[bénéfice 1, par exemple automatiser vos tâches répétitives], [bénéfice 2] et [bénéfice 3]. L'activation prend moins de 

deux minutes : il vous suffit de cliquer sur ce lien : [lien d'inscription]. Si vous préférez être guidé pour démarrer, je 

serai ravi(e) d'organiser une courte présentation de prise en main. Indiquez-moi simplement vos disponibilités. L'essai 

reste actif jusqu'au [date limite], vous gardez tout le temps d'évaluer la solution à votre rythme. Cordialement, [Prénom 

Nom], [Poste], [Nom de l'entreprise], [Numéro de téléphone].

Objet : Une démonstration adaptée à [Nom de l'entreprise du prospect]. Bonjour [Nom], en parcourant votre site, j'ai 

remarqué que vous [observation précise, par exemple développez votre activité e-commerce]. C'est exactement le 

type de contexte dans lequel [Nom du produit] apporte des résultats concrets : [résultat chiffré obtenu pour un client 

comparable, par exemple un client du même secteur a réduit de moitié son temps de traitement des commandes]. Je 

vous propose une démonstration ciblée sur vos enjeux, le [date] à [heure] ou le [date] à [heure], selon ce qui vous 

arrange. Comptez trente minutes, pas davantage. Vous repartirez avec une vision claire de ce que la solution peut 

changer pour vos équipes, que vous décidiez d'aller plus loin ou non. Aucun engagement, juste une démonstration 

utile. Au plaisir d'échanger avec vous. Cordialement, [Prénom Nom], [Poste], [Nom de l'entreprise], [Numéro de 

téléphone].

Objet : Petite relance au sujet de votre essai de [Nom du produit]. Bonjour [Nom], je reviens vers vous suite à mon 

précédent message concernant l'essai gratuit de [Nom du produit]. Je sais à quel point les semaines sont chargées, 



aussi je ne veux pas vous encombrer. Je voulais simplement m'assurer que vous aviez bien reçu le lien d'activation et 

vous proposer mon aide si vous souhaitez démarrer. Beaucoup d'utilisateurs me disent qu'une prise en main de 

quinze minutes leur fait gagner un temps précieux et lève leurs dernières hésitations. Si l'essai vous intéresse toujours, 

voici à nouveau le lien : [lien d'inscription]. Et si le moment n'est pas opportun, faites-le-moi savoir, je reviendrai vers 

vous plus tard. Cordialement, [Prénom Nom], [Poste], [Nom de l'entreprise], [Numéro de téléphone].

Objet : Et si on testait ensemble [Nom du produit] sur un cas réel ? Bonjour [Nom], plutôt qu'une démonstration 

classique, je vous propose une approche concrète : travaillons sur un de vos cas réels. Apportez un exemple de 

[donnée ou tâche concernée par votre produit, par exemple un fichier de prospects ou un processus actuel], et je vous 

montre en direct comment [Nom du produit] le traite, étape par étape. Vous verrez immédiatement le gain pour votre 

organisation, sans projection abstraite. La session dure trente minutes et se fait en visioconférence. Je vous propose 

le [date] ou le [date] : dites-moi votre préférence. Cette formule plaît parce qu'elle répond à vos questions sur vos 

propres données, et non sur un exemple théorique. Au plaisir de vous montrer le produit à l'œuvre. Cordialement, 

[Prénom Nom], [Poste], [Nom de l'entreprise], [Numéro de téléphone].

Adaptez l'objet, les créneaux et le ton de chaque modèle à votre destinataire avant l'envoi, et limitez-vous à un seul 

appel à l'action par message.

                                                                                                              [Prénom][NOM]

                                                                                                              Signature


