
[Prénom][NOM]

[Adresse1]

[Code Postal] [VILLE]

Tél. : 01.23.45.67.89

                                                                                                              [Nom Destinataire]

                                                                                                              [Adresse Destinataire]

                                                                                                              [Code Postal][VILLE]

                                                                                                              Paris, le 26/07/2026

Objet : Candidature au poste de commercial [référence de l'annonce]

Madame, Monsieur,

Ouvrir un portefeuille, transformer un premier rendez-vous en contrat signé et faire durer la relation client une fois la 

vente conclue : c'est ce que je fais au quotidien depuis [nombre] ans, et c'est exactement ce que demande votre poste 

de commercial. Votre annonce a retenu mon attention parce que [raison précise liée à l'entreprise ou au secteur].

Après une formation en [intitulé du diplôme] et [nombre] années passées dans la vente [B2B ou B2C, secteur], j'ai 

géré un portefeuille de [nombre] comptes sur le secteur [zone ou marché]. J'y ai appris à mener un cycle complet, de 

la prospection à la signature, puis au suivi.

Sur mon dernier poste chez [employeur], j'ai fait progresser le chiffre d'affaires de [chiffre] % en [durée] et porté mon 

taux de transformation à [chiffre] %. Concrètement, je qualifie un besoin avant de proposer, je réponds aux objections 

sur le prix en revenant à la valeur de l'offre, et je relance avec méthode grâce au CRM [outil], que j'utilise chaque jour 

pour piloter mon pipeline.

Ce qui m'intéresse chez [Nom de l'entreprise], c'est [produit, marché ou positionnement précis]. Je connais [secteur ou 

typologie de clients] et je sais combien la confiance d'un client se construit lentement, rendez-vous après rendez-vous. 

Je mettrais cette connaissance au service de vos objectifs de développement, sans jamais négliger la qualité du suivi 

qui fidélise.

Je serais ravi de vous présenter de vive voix mes résultats et ma manière de travailler. Je reste disponible pour un 

entretien à la date qui vous conviendra.

Je vous prie d'agréer, Madame, Monsieur, l'expression de mes salutations distinguées.

                                                                                                              [Prénom][NOM]

                                                                                                              Signature


