
[Prénom][NOM]

[Adresse1]

[Code Postal] [VILLE]

Tél. : 01.23.45.67.89

                                                                                                              [Nom Destinataire]

                                                                                                              [Adresse Destinataire]

                                                                                                              [Code Postal][VILLE]

                                                                                                              Paris, le 26/07/2026

Objet : Candidature au poste de commissaire-priseur [référence de l'annonce]

Madame, Monsieur,

Tenir le marteau et faire monter une salle suppose à la fois l'œil de l'expert et la maîtrise du droit des enchères. Ce 

sont ces deux exigences réunies qui m'ont conduit vers le métier de commissaire-priseur, et votre étude [Nom de 

l'étude ou de la maison de ventes] retient mon attention pour [raison précise : sa spécialité, sa réputation sur un 

domaine, le développement de son activité].

J'ai appris le métier au contact direct des vacations, au terme de [durée] passées chez [Nom de l'étude ou maître de 

stage]. Ma formation associe [diplôme en histoire de l'art] et [diplôme ou formation en droit], complétée par [examen 

d'accès à la profession ou certificat d'aptitude, obtenu ou en cours pour [date]]. J'y ai construit une culture sérieuse sur 

[votre spécialité : mobilier ancien, art moderne, bijoux, etc.] et une lecture fiable du marché.

Je prends en charge l'ensemble du cycle d'une vente : inventaire, estimation des lots, rédaction du catalogue et des 

procès-verbaux, puis conduite de l'adjudication. Lors de [vente ou vacation marquante], j'ai [résultat concret : 

catalogué un ensemble de [montant], réduit le taux d'invendus de [chiffre], repéré un lot adjugé à [montant]]. Le 

contact en salle ne me met pas en difficulté, qu'il s'agisse de rassurer un vendeur ou de relancer une enchère.

La dimension commerciale du poste me motive autant que l'expertise. Me déplacer pour estimer une collection, 

prospecter de nouveaux vendeurs et travailler avec les experts fait partie de ce que je sais faire. Rejoindre [Nom de 

l'étude ou de la maison de ventes] me permettrait de mettre cette double compétence au service de [objectif de la 

structure : son rayonnement, le développement d'un département, sa clientèle].

Disponible à compter de [date], je serais heureux de vous présenter mon parcours et mes domaines de prédilection 

lors d'un entretien.

Je vous prie d'agréer, Madame, Monsieur, l'expression de mes salutations distinguées.

                                                                                                              [Prénom][NOM]

                                                                                                              Signature


